
 

 
 

 

 
 

 

 

Marea Azzurra - Progetto MA-04 

Internazionalizzazione 

 

 

Premessa 

 

Il marchio Marea Azzurra è in proprietà condivisa tra H2biz S.r.l. e Lauro.it Holding S.r.l. 

Lauro.it Holding è la holding di servizi del Gruppo armatoriale Lauro, attivo nel trasporto passeggeri nel Mar 

Mediterraneo. 

H2biz è il primo Business HUB italiano attivo in 42 paesi con oltre 600.000 imprese iscritte. 

 

 

Introduzione 

 

Il progetto di internazionalizzazione per le aziende marittime aderenti a Marea Azzurra mira a potenziare la 

presenza globale e a sfruttare le opportunità offerte dalla Blue Economy.  

 

Il progetto si basa sulla suddivisione degli operatori marittimi in tre cluster distinti, ognuno dei quali 

affronta specifiche sfide di internazionalizzazione. 

 

Cluster 1 - Compagnie di Navigazione e Compagnie di Trasporto Merci 

Cluster  2 - Cantieri Navali e fornitori navali 

Cluster  3 - Operatori Logistici Portuali 

 

Al progetto possono partecipare in qualità di beneficiari tutti gli operatori del Sistema Mare iscritti a Marea 

Azzurra e in qualità di fornitori le imprese e i professionisti  approvati dal board di Marea Azzurra. 

 

Obiettivi 

Gli obiettivi strategici del progetto di internazionalizzazione sono: 

 

- Proiezione sui mercati esteri della compagnie di navigazione e trasporto merci, cantieri navali e fornitori 

navali, operatori logistici portuali. 

- Creazione di sinergie tra gli operatori del settore, migliorando lo standard di competitività globale. 

- Identificazione delle opportunità di mercato nelle diverse aree geografiche. 

 

 



 

 
 

 

 
 

 

Servizi di internazionalizzazione e aree geografiche target 

 

Per ciascun cluster sono stati individuati una serie di servizi (diretti e indiretti) da erogare agli operatori 

marittimi e le aree geografiche in target. 

 

 

Cluster  1 -  Compagnie di Navigazione e Compagnie di Trasporto Merci (Shipping) 

 

Servizi 

 

Servizi di consulenza per l’internazionalizzazione. 

Identificazione delle rotte commerciali più efficienti. 

Analisi dei costi e delle opportunità di ottimizzazione logistica. 

Marketing e comunicazione per accrescere la visibilità globale. 

Networking con agenti marittimi internazionali. 

 

Aree geografiche 

 

Nord America: Espansione delle rotte transatlantiche. 

Asia-Pacifico: Sviluppo delle connessioni con i mercati asiatici emergenti. 

 

 

 

Cluster  2 - Cantieri Navali e fornitori navali 

 

Servizi 

 

Servizi di consulenza per l’internazionalizzazione. 

Consulenza tecnica per l'adeguamento agli standard internazionali. 

Partecipazione a fiere e eventi internazionali del settore. 

Sviluppo di partnership strategiche con aziende globali. 

Formazione del personale per competenze internazionali. 

Assistenza nella gestione delle certificazioni internazionali. 

Marketing e comunicazione per accrescere la visibilità globale. 

 

Aree geografiche 

 

Europa: Partecipazione a progetti di costruzione navale europei. 

Medio Oriente: Collaborazione con gli sviluppi infrastrutturali nella regione. 

 



 

 
 

 

 
 

 

Cluster  3 - Operatori logistici portuali 

 

Servizi 

 

Servizi di consulenza per l’internazionalizzazione. 

Ottimizzazione dei processi operativi per adattarsi agli standard globali. 

Implementazione di sistemi tecnologici per il monitoraggio e la gestione della logistica portuale. 

Creazione di hub logistici internazionali. 

Analisi dei mercati potenziali e identificazione di possibili partner. 

Supporto nella gestione delle dogane e della documentazione internazionale. 

Marketing e comunicazione per accrescere la visibilità globale. 

 

Aree geografiche 

 

America Latina: Sviluppo di hub logistici nei principali porti della regione. 

Africa: Coinvolgimento nella crescita delle infrastrutture portuali africane. 

 

 

 

 

 

Servizi  strumentali ai percorsi di internazionalizzazione 

 

Di seguito l’elenco dei servizi strumentali ai percorsi di internazionalizzazione che andranno erogati agli 

aderenti a Marea Azzurra: 

 

 

1) Servizi finanziari e assicurativi per mitigare i rischi internazionali. 

2) Consulenza legale per adeguarsi alle normative internazionali. 

3) Corsi di formazione su know-how e pratiche commerciali internazionali. 

4) Sviluppo piattaforma digitale per la gestione integrata della filiera. 

5) Servizi di certificazione di processo e di prodotto. 

6) Servizi di ricerca di mercato per l’analisi dei mercati paese e dei competitor. 

 

 

 

 

 



 

 
 

 

 
 

 

Step operativi del Progetto MA-04 

Di seguito gli step operativi del Progetto di Internazionalizzazione: 

 

1) Identificazione dei fornitori di prodotti e servizi per ciascuno dei 3 cluster. 

2) Interlocuzione tra committenti e fornitori per l’acquisizione di informazioni. 

3) Invio di richieste di offerta (RFP) ai fornitori identificati. 

4) Valutazione delle offerte ricevute e selezione dei fornitori. 

5) Avvio delle attività di fornitura prodotti e/o erogazione servizi in base al cronogramma definito. 

6) Erogazione dei servizi strumentali ai percorsi ESG identificati. 

 

 

Gestione operativa e qualifica partner e fornitori 

 

La gestione operativa del progetto di internazionalizzazione, le procedure di qualifica e di approvazione di 

partner e fornitori sono di competenza del management H2biz. 

 

 

Contatti 

 

Referente H2biz per informazioni e contatti: Barbara Schiaffino (info@h2biz.net) 


